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H el cao Qre-PE

Esse ano foi época de el ei cdo paraos [Dretoria Qre parao Tri éni 0 2005- 2008
nmenbr os do OCRE- PE, que escol heramo D retores do S ROPE (S ndi cat o dos ‘_

resporsével perapresidr aimstitucdodrate  Representantes Gonerciai s e Enpresas de
os trés proxi nos anos, al émde definirem Represent agdo Conercial de

t anbémt odos os seus novos diretores. A Per nanbuco)
el ei ¢&o acont eceu no di a 02 de fevereiro e 1 - Severino Nasci nent o Qunha
Fernando José da Gsta, atud presidente, fai 2 - Fernando José da Qosta

el eito novanente para ficar afrente da Ch EdsonFerreirgdaSIva
4 - Mguel de Assis Bezerra

=T =D 5- Glvar Gl ado R beiro
A€l ei cdo da chapa Uni ca concorrent e 6 - Nel son dos Santos S lva
aopleitoeleitoral parafornacéo de 1/3 do
Consel ho Regi onal dos Repr esent ant es
(oner ci ai s de Per nantbuco acont eceu no di a
27 de janeiro e, naocasi ao, foramel eitos

1/3 - Representantes
Gonerci ai s no ef eti vo exerci ci o
da profi ssao el ei t os em

‘ chapa Uni ca:
Fer nando Tavar es Benevi des, A berto Gardoso 1 - Fernando Tavares Benevi des
Rego Fil ho e Mari o Qost a Carval ho. Gono 2 - A berto Gardoso Rego Fi | ho
supl entes foramel ei tos Garl os A berto de 3 - Mrio Qosta Garval ho

Souza, José Ranon R pa Ferreira e R cardo
Portel a Ganara. Emreuni 8o extraordi nériao <l ent es:

] 2 1- Cxrlos A bertode Souza
nsel ho el egeu o presi dent e Fer nando José 2 - José Formn i paFerrei ra

da Costa e adiretoria do 3 - F cof o=y 2
CORE, para o

triéni o 2005/
2008.




Labor at 0ri 0 de Produt o
Far nacéut i co procur a
repr esent ant es em

Per nanbuco

O Labor at 6ri o Farnacéuti co Novo
Hori zonte do Brasi| LTDAest & sal i ci tando,
junt o aos si ndi cat os dos represent ant es
conerciai s, interessados emtrabal har com
produt os de excel ent e qual i dade e que
of erecemo6tinos lucros. Alndastria
farnacéuti ca de Medi canent os H t ot er &pi cos,
Supl enent os Al i mentares, Al i nentos
Funci onai s e Conpl et a Li nha de Mel e
Derivados foi fundada em1995 e vem
const r ui ndo at € hoj e umconpl et o trabal ho
na area de f ar nacol ogi a.

| nt eressados favor entrar
em contato com o
OCRE- PE

ED TAR AL

| O poder
P da nent e

I nf | uenci anos e sonos
i nfl uenci ados. Dai o cui dado que devenos
ter quando ent i nos nossas pal avras e quando
exer cenbs nossos conportanent os no
anbi ent e de trabal ho. Da nesna nanei r a,
preci sanos ter certeza de cono sonos
af et ados pel o anbi ent e através do que
recebenos das pessoas, do ar que respi ranos,
da nesa de trabal ho, do tel ef one que
at endenos, das pessoas que recebenos, da
al i nent agéo e da bebi da que i ngeri nos.

\Vej a bem mui tas vezes est anos de bom
hunor e de repent e sonos obri gados a
receber, por msséo da nossa profi ssao,
pessoas depri m das, conpl exadas, nal -
hunor adas, decepci onadas, rai vosas,
pessinistas... ai sonos surpreendi dos coma
nudanca da nossa qual i dade de energi a,
ficandoapartir dai o dia conpronetido.

Saliento que o contrari o tanbémpoder &
ocorrer, quando recebenos pessoas bem
hunor adas, tranqi | as, al egres e comfl uxo
de energi a posi tiva, dei xando-nos umsal do
positivo e acumul o de energi a paratodo o
da

Todas as pessoas, assi mcono 0S gr upos,
preci samter umnini no de energi a para
poder emf unci onar e el evar todo anbi ent e
posi ti vanent e.

Fer nando José da Gost a.

Sa ba cono fi del 1 zar

Coma nova econoni a gl obal , que
envol ve o ner cado, torna-se cada vez nai s
dificil entender os gostos dos clientes,
atender a todas as necessi dades e,
princi pal nente, atodas as suas exi génci as.
Enibor a esse aspect 0 se apr esent e cono um
desaf i 0 para as enpresas, 0 conheci nent o
daclientel aé una quest 8o essenci al para
0 al cance e pernanénci a do seu sucesso.
E para se chegar a umni vel razoavel de
conheci nento do cl i ente, a enpresa deve
ter emn&os umi nst runent o f undanent al :
ainfornacdo. Através dessaferranenta, a
enpresatera mai s acesso ao “rmundo” do
cliente e s6 assi mpoder & of er ecer um
dferencid.

A rede de informagbes cria um
consum dor cada vez nai s consci ente e
exi gente e a qual i dade t or na- se una
condi ¢&do de per manénci a no ner cado e
ndo nai s umdi ferencial . Edentro desse
quadro é i nportante | enforar que umcli ente
insatisfeitodanais oquefal ar doque um
satisfeitoe, unafa haagu eoutraali, pode
causar una bol a de neve de i nf or nacdes
negativas | i gadas a sua enpresa. Em
contraponto aisso, umcl i ent e encant ado,
satisfeito e entusi asnado vol tara senpre a
enpresa e i ndi cara o produt 0 ou servi ¢os a
aires.

oseucliente

Gono nenhuna rel acao i nt er pessoal €
necani ca, a procura por umcerto vincul o
como cl i ente vemsenpre emboa hora, ja
que o faz sentir acol hi do e envol vi do em
clina agradavel e satisfatorio. Entéo, é
i nport ant e ndo esquecer que a t &o sonhada
fidelizacdo estaintrinsecanente | i gada a
qual i dade do rel aci onanent o da enpr esa
comseus cl i ent es.

Oconsum dor nao deve
ser fatode“trouxa’!

A gunas di cas para vocé evitar transtornos na sagrada
hora do | azer, quando for ao ci nena ou shows:

1- Gono garantia, senpre guarde
anuinci os de pronogdes de event 0 assi m
conp o canhoto, para o caso de
probl emas post eri ores compreco de
i ngresso, tipo de aconodacdo, di stanci a
do pal co, etc.

2 - Oest abel eci nent o deve i nf or nar

a l otacdo i deal (nunero de | ugares
exi stentes no | ocal do espet acul o),
fi cando proi bi da a venda de i ngressos
emnuner o superior al ot agdo.

3 - Quando o espet &cul o ou j 0go
para o qual vocé pagou i hgresso for

cancel ado, tiver suadata dereal i zagdo
a terada ou sual ot agdo esti ver esgot ada,
vocé temdireito a devol ugao do val or
pago. O nmesno se da emcaso de
gual quer al t eragcdo na progranacao
previ anent e anunci ada.

4 - Senpre que emal gumevent 0
for of ereci do servi ¢co de est aci onanert o,
a enpr esa t or na- se aut onat i canent e
responsavel por seu veiculo. Gs
est abel eci nent os comnai s de 50 vagas
s8o obri gados por | ei (Lei Estadual n°
10. 927 de 08/ 01/ 91) a possui r segur o
contra roubos.




PAPO COMERCIAL

cevn Sehastido Ledte Aguiar

A redacdo do Jornal do Core
conversou com o representante
conerci al da linha autonotiva,
Sebasti 8o Leite, que nos cont ou um
pouco sobre toda a suatrajetoéria
profissional, suas aventuras no R o de
Janei ro e sua per cepgdo de cono esté a
prof i ssdo de represent ant e coner ci al
hoe CQnfira

1 — no conegou sua carreira de
representant e conerci al ?

Quando atuavanacarreiranlitar,
trabal hei no quartel das G nco Pontas e
na época da revol ucdo achei que
deveri a enredar por novas caninhadas,
entdo fui paraoRodeJaneiroela
arranj el al guns angos. Ent&o, prineiro
construi rel aci onanent os comos anigos,
depoi s conecei a trabal har cono
repr esent ant e de una associ agédo que
vendi a cot as de parti ci pagao.

2 — Antes de entrar no ranmp
autonotivo em que segnento de
represent acdo vocé at uava?

Cono eu di sse anteriornente,
vendiatitul os, passavaofina de senana
| & trabal hando. E através de neus
rel aci onanent os conheci tanbém
pessoas do rano aut onoti vo, que ne
| evarampar a vender auto-radi os
Mt orol @, inportados. Eeu ndo tinha
carro, nas senpre fui apai xonado por
nostruari os. E preci so envol ver o
cliente, temque apresentar o produto,
t emque saber di ferenci ar o seu produt o
dos outros. Ent&o eu | evava a anostra
no brago nesno, pegava os 0ni bus,
descianotermnal efaziaorestodo
percurso a pé, coisa que hoje é
prati canent e i npossi vel .

Fui e apai xonando pel o rano
aut onoti vo, jaque eutinhaneinserido
na r epr esent agdo da Mot orol a e ent &o
| ogo depoi s peguei uma proépria
represent acdo de aut o-rédi o, no R o de
Janeiro. Depois surgiu outra
oport uni dade, emr epr esent agdo de pér a-
choques e foi ai que ne desenval vi .
Nesse t enpo eu vi nha al gunas vezes
ver mnhafanilia BEnté&oreconecel toda
a mnha vida de representacao
coner ci al e como tenpo passei a at uar
emout r as represent acdes, ne | ancando
de vez no nercado. Nesse periodo,
recebi una propost a de umdos grandes
| i der es da represent acdo conercial e
conecei atrabal har comel e. Mas eu
sou o ti po de pessoa que gosta de
trabal har pel os propri os nét odos, ent &o
ndo denorei mui t o t enpo na soci edade
porque eu queriacrescer eeleinsistia
na aconodacao. Desfiz a soci edade e
abri uma firna, onde estou até hoj e.

3—Quai s as vant agens de t r abal har
no segrent o aut onot i vo?

E umr ano bast ant e di nani co, que
est & senpr e nudando, se noder ni zando,

senpr e | ancando novos produt os e é
una ner cadori a que se t ornou una font e

VISITE O SITE DO CORE-PE: hﬁ' p / / WWW.COr E'P'E'- or g.. br

de desgj 0. Hitrabal ho comacessori os, ent o,

0 carro vemzero, nuitas vezes ndo tem
acessorios e eu vou i ntroduzi ndo. Tenho
video, tv, toda essa parte de cd, som
autonotivo e tanmbém a parte de
entel ezanent o do carro, que seri amcadei ras
esportivas, pneus especi ai s, etc. Todo esse
nm x t emumgr ande desenvol vi nento, um
grande cresci nent o, i ndependent e das
pr 6prias concessionarias jafazerema
coner ci al i zagdo desses produt os, produzi dos
pel a CEM Quer di zer, a Wl ksvagem a
General Mtors, aFHat, aFord, aPeugeot ,a
Renault etc. ja témesses produtos
correr ci al i zados coma nar ca del es. Nao
est ao acei t ando nai s produt os si m| ares.

Ent 8o ti ve que buscar umoutro ner cado,

out ros desaf i 0s, novos negéci os, enfi m novas
cani nhos.

4 — Qual consel ho vocé dari a para um
represent ant e conerci al novo?

Eu aconsel hari a que el e f osse umet er no
aprendi z, nesnp que ja tivesse una
capaci dade j & desenvol vida. H e temque
estar senpre se recicl ando, buscando out ros
cani nhos, una outra postura emrel acao a
vi da, poi s quemndo aconpanhar o ritno do
ner cado ser & dei xado paratras e hoj e tem
inernet, inranet, tantafornadeseatudizar.
Eapropriadiretoriade nossas enti dades esta
t ransf or nando o repr esent ant e conerci al
nuna enpr esa soci et ari a, coma di nani ca
de conpl enentar o trabal ho da enpresa
nessas regi 6es que estanos at uando. Nao
exi ste mai s o vendedor isol ado, hoje, éa
equi pe que at ua cono umt odo.

5 - Ha quanto tenpo vocé at ua cono
representant e conerci al ?

Ha 30 anos.
6 — Ent &0 séo 30 aros de sat i sfagdo?

9 m demuitasatisfagdo. Eifariatudo
outravez e continuaria cono represent ante
conercial, que para nimnao é umtrabal ho,
€ umencant ament 0. Ser representante
conercial €lidar comas pessoas e | i dar com
as pessoas éter unafornacdo hol istica, estar
senpre se apri nmorando pessoal nent e
também Eu sou umapai xonado t anbémpor
reci cl agem participo de uma pal estra
nensal nent e, o SAbado Saberes, encontros
da fina flor da RH, de psicol ogi a,
mat eméat i ca, comumnivel cul tural bem
el evado. E dbvi 0 que eu ndo t enho esse ni vel
cultural, mas o inportante é receber a
nensageme saber que de al guma forna el a
seré benéfi ca paramm paraaninha esfera
pessoal , paraannhafanilia

7—Ser representante conercia, hoje é
naisféacil ounaisdficil que ha 30 anos?

P of undanent e nai s faci |, desde que vocé
tenha garra, perseveranca, personalidade
defini da, anor ao que vocé se propde a fa-
zer. Eonercado estd ai para ser deshravado,
o Brasi| esta crescendo cada vez nai s nesse
rano, comnui ta gente i nportando produt os
par a seremconer ci a i zados aqui . Eessa par-
te de conerci al i zagdo t emque ser viarepre-

sent ant e coner Ci -
al, viavendedor.
Nao di go nemo
represent ant e co-
nercial, quejaé
umni vel nai s el e-
vado, nas o pr6-
pri o vendedor tem
que ser val ori zado e preservado e ndo pode
se anedront ar comas novas t ecnol ogi as.

Eu acredito que sej a umconstante
aprinoramento e temque se ter uma
especi al i zacdo. E necesséari o senpre esta
fazendo cursos t écni cos, de atual i zacdo e
apri nmoramento, as proprias fabricas
i ncl usi ve, of erecemi sso aos seus funci onéri cs.

9 — Emrel ac@o ao aper f ei coanent o
profissional, foi |ancado recent enernte pel a
FAVA umcur so de represent ag8o conerci al .
Fal e umpouco do curso j a que vocé t anbém
est & envol vi do.

Ocur so conegou hé poucos di as, aturna
jaesta partici pando comuna freqiénci a
altissina 67 alunos dototal de 200, eforam
apresent ados os prof essor es para esse gr upo,
passadas as di sci plinas. Eé nuito bom
observar nessas 67 pessoas una garra, una
ansi edade, una vont ade de aprender e de
participar. E al ém desse curso de
repr esent agdo coner ci al , a nossa facul dade
est a col hendo pessoas do rano de veterinéri a,
agronoma, engenharia, advocaci a e outras
ati vi dades, para assi mprocurar outraos ranos
para abracar, através de pessoas que ja
possuem negéci os de representacao
conercial . Entdo, as aul as sdo cont agi ant es,
os prof essores est ao bast ant e not i vados,
passando as nat éri as comt odo o enpenho.
Senti nos que el es se enpenhari am100%se
nos parti ci passenos e os esti mul assema
partici par os 100% Ent&o, resunindo, estao
t odos noti vados, a cl asse é bemhet er ogénea
e cada umprocur a expressar o seuval or. E
tudo i sso € fruto de una uni &0 da FAVA com
o nosso | i der Fernando Gosta, presi dente do
QCRE, noti vado pel a forga e enpenho de
Severino Qunha, do Sircope. Etodos que
parti ci paramdo Consel ho e diretori a do
si ndi cat 0 se enpenhar ampar a que i sso
acont ecesse.

10—-Parafinalizar, quetipo de nensagem
vocé dari a ao represent ant e emgeral ?

Eu diria que el e necessita de i nensa
forcaintina, fornacdo, personal i dade, nas
tanbémt emque ter unma grande bencdo de
Deus e pedir senpre protecdo ao nosso
Mestre superior e pedir que el e nos i | unine
senpre, cono eu faco todos os di as. Daqui
ha doi s anos nos encont rarenos aqui no Papo
Conerci al novanent e e faco quest 8o de
rel atar toda experi énci as que adgui ri no curso
superior da FAVA E é cono senpre di go:
certanent e nos encont rar enos nos podi os da
Vi da.

L2 5ITE [M) REFEESENTANTE
CCMTERTTAL ENE PERNAMELCL



Par abéns, feras!

O@nsel ho Regi onal dos Repr esent ant es
Conrer ci ai s Pernanbuco - CORE-PE e o
S ndi cat 0 dos Representantes Gonerciai s e
Enmpr esas de Represent acao Conerci al de
Per nanbuco — S ROCPE par abeni zama t odos
0s conpanhei ros pel a cl assi fi cacdo na
sel ecdo para o 1° CURSO SUPERI OR

TECNOLOGO EM REPRESENTACAO
COMVERCI AL EM Ni VEL DE GRADUACAO
DO BRASI L devi danment e chancel ado pel o
MEC (Portaria n® 3953 de 02 de Dezenbr o
de 2004) comdireito a posterior Pos-
G aduacéo, Especi al i zacdo, Mestrado e/ ou
Dout or ado, mi ni strado pel a Facul dade do

Mercado Anpl o — FAMA /
Escol a Superior de
Mr ket i ng.

E vocé o que esté
esper ando? Sej a t anbém

sy ar.

Facul dade FAMA e QOREfi rnmampar ceri a e | angcamcur so vol t ado aos r epr esent ant es

Recent enent e, a Facul dade FAVA
| angou o curso superi or de Tecnol ogi a em
Repr esent ag&o Gonercial, o pring ro curso
de graduacgdo no pai s vol t ado para os
representantes conerciais. Tal iniciativa
vei 0 suprir a demanda de uma ar ea que
vemcr escendo a cada di a, princi pal nente
emnosso Est ado, e que necessita de una
regul anent agdo e profi ssi onal i zagéo para
ser consolidada no nercado. A
coor denador a do curso, Mtoria Sant os,
conver sou como Jornal do GORE sobre o
CUr SO e suas vant agens.

1- Gono surgi u aidéiadeabrir um
curso superior de Tecnol ogia em
Represent acdo Qonerci al ?

H e nasceu a partir daidéiadeDr.
Fer nando, que vi a na r epr esent acao
conmerci al a necessi dade de una
val ori zag8o, j & que atendénci a hoj e é que
haj a una r egul anent ac&o da prof i sséo e
nés tenmps um grande vol une de
represent ant es conerci ai s no Estado. A
concepgao de represent ant e coner ci al ,
que se tinha anti ganente, cono um
cai xei ro vi g ante, nudou, agora est anos
num rmundo noderno de negoci o0s,
necessi t anos de novas tecnaol ogi as, ent&o
preci sava se val ori zar nai s a profi sséo.
o a nai or parte desses represent ant es
conerci ai s sdo pessoas que j &t émuna
certa i dade e os j ovens que est ao
enver edando por essa area nor nal nent e
sdo os que herdamesse cam nho da
fanilia, sdo enpresas famliares que vao
passando de pai s parafil hos, entdo, o que
se esta tentando é umresgat e da
i nport anci a que essa categoriatraz para
o Estado e una profi ssi onal i zagcdo do
representante conercial. Surgiu a
necessi dade de capacitar esses
represent ant es enquant o gest ores, enguant o
enpr eendedor es.

2 — Ocurso tanbémé vol t ado para o
enpr eendedor i sno?

Tanbém Nbs tenos unma di sci pl i na
gue se chama exatamente
enpr eendedori sno, que é real i zada no fi -
nal do curso, quando el e j &t emuna no-
¢cdo geral de tudo, principal nente na pré
tica. G al unos de represent acdo coner -
cial possuemapréticadod a-a-dia nas,
néo conseguemaper f el coar o trabal ho. For
exenpl o, el es témnil clientes, nas ano-

tamdados e i nf or nag6es empapel , quando
poderi amt er fi chas no conput ador, fazer um
noni t oranent 0 e é exat anent e i SSo que essa
disciplinaprocuratraba har. Acoisaéfeita
nui t o no boca a boca, na confi anga, néo
exi st e real nent e umprocesso or gani zaci onal ,
ent 8o at ravés dessa cadei ra el es apr endema
otimzar otenpo, adi namzar a enpresa e,
guemn&o t emenpr esa, a cono abrir una.

3 — Para fazer parte do curso seria
necessario ja esta dentro da area de
repr esent acao?

NBo, o curso € i ndi cado para quemj &
at ua cono represent ant e conerci al e t anbém
para os que desej amentrar nessa area, poi s a
parceria que a gente possui como GORE é
parajustanente val ori zar a categoria. Se
vocé, por exenpl o, € umprofissiona |iberal
e ananha vocé quer ter una pequena agénci a
de represent agdo vocé pode fazer o curso
parater as ferranentas necessari as e at uar
naareae, depoi s, sefiliar ao QR porque
€ muito i nportante o vincul o comal guna
associ agéo e a tendéncia, cono eu jatinha
ditoantes, é que haj a a regul anent agdo da
profi sséo.

4 —Eodiferencial desse curso é ndo
ensinar a ser um enpregado, conp
nor nal nent e acont ece, é | eva-10 a um
cam nho de aut onomni a prof i ssi onal ?

Oenf oque do curso é j ust anent e vocé
admni strar o que é seu, outer bases para
nontar o que é seu. Mas essa visao jafaz
parte da FAVA cono umt odo, nos cur sos
cono publ i ci dade, admi ni stracdo, nos
real nente j atenos una nova fil osofia e
vi sdo de futuro profissional . Por exenpl o,
t enos bachar éi s empubl i ci dade que j & no
prinei ro periodo abremuna agénci a. Ent &o
nés parti nos do princi pi 0 que vocé € a al na
do seu negéci o.

5 - Econo est &o as expectativas para a
prineiraturna do curso de tecnol ogi a em
repr esent acao?

Excel ente, prinei ro porque nés tenos o
convéni o como proépri o CORE, que esta
i ncenti vando e apoi ando nui t o, e nos t enos
tido una grande receptivi dade. Eo boca a
boca é muito i nportante, ent&o, quando as
pessoas conmecama ver resul tados a
tendénci a é crescer.

6 — Em
que consi st e
a parceria
entre o
CORE e a
FAMA?

O CORE

estaincenti vando

os associ ados a fazeremo curso. Para o
OCRE o rel aci onament o coma FAMA e a
prépri a abertura desse curso foi umgrande
salto, até porque é o prineiro curso de ni-
vel superior, jaque 0s outros cursos S&o
seqlienci ai s. Nbs cur sos seqilenci ai S, onde
as uni ver si dades real i zamumt r el nanent o,
o al uno ndo sai comuna gr aduacédo, €é ape-
nas una especi al i zagdo, ndo dando direito
a una poés- gr aduagcdo nema umnest r ado
e 0 curso de Represent agcédo Gonerci al de
Per nanbbuco é o pri nei ro emni vel de gra-
duagdo, o que represent ou una vitoria sem
tamanho. Na LDB (Lei de Dretrizes e Ba-
ses da Educacéo Naci onal ) tenos o Bacha-
rel ado, alicenciaturae otecndl ogo, que
ha& pouco t enpo era nui t o pouco usado, nas
que hoj e, até por conta das nudancas eco-
ndm cas, estéa sendo umnecani sno bas-
tante utilizado. Ent&o cri anes umcurso de
doi s anos, exatamente no nodul o de
tecndl ogo par a at ender as necessi dades do
ner cado.

Enmuito mais facil abrir umcurso
seguienci al do que abrir una graduagdo, poi s
essa exi ge nui t os recursos e desgast a nui t o,
i nclusi ve enocional nente. Nos
trabal hanos nesse cur so dur ant e umano e
nei 0 par a dei xar nos el e cono quer i anos
e conseguir a portaria do MEC

7 — Oque si gni fica emsenti do anpl o
fazer umcurso superi or para o representart e
conercial ?

A émde el es aprenderema oti mzar o
tenpo, os resul tados, nel horando assi ma
qual i dade de vi da profi ssional e pessoal ,
el es, dentro de sal ade aul a iré&o conhecer
out ras pessoas, pessoas de diferentes areas
de represent acdo comquempoder &0 t r ocar
tant o experi énci as profi ssi onai s cono
experi énci as de vi da. Eumfato bastante
interessantejanaprineiraaulafo atroca
de fichas einfornagdes entre el es, oqueja
facilitouoiniciodainteracdo.



Eirevista

Wi sonFeitosa, diretor juridicoda
ABLV, conversou coma redacédo do
Jornal do GQORE sobre o trabal ho da
Associ acdo Brasi | ei ra de Wsuari o de
\ei cul o, nost rando cono € real i zado
otrabal hodainstitui ¢do e cono f azer
par a Se associ ar .

1— Qial o papel da ABWV frente aos
usuari os de vei cul 0s?

O papel da ABUV é pertinente a
def esa de usuéri o de vei cul o e todo fat o
gerador de direitos e deveres.

2 — (ono é real i zado o trabal ho da
ABUV?

Ot rabal ho da ABUV é tudo vol tado &
rel acéo vei cul o e fat os provocados pel o
vei cul 0, ou seja, contratos, consorci os,
fi nanci anent os, contratos firnados na
seguradora. Fatos |igados a cri nes, cono
at ropel anent os e as agdes i ndeni zat 6ri as,
ou seja, as multas de transito. Nis
t rabal hanos emt udo r el aci onado ao
vei cul 0 e que envol vafato juridico.

3 - E cono o usuéari o pode usufruir
desse t rabal ho?

H e pode usufrui r de duas naneiras. A
formadiretaé el e se associ ar a AB), onde
exi ste umval or cobrado, que at ual nent e
€ umsal &ri o nini no anual , nas evi dente
gue umusuari o de vei cul o que tor nar-se
nosso soéci 0 ndo t emnenhuna obr i gagcao
de renovar o contrato, até porqueisso é
inconstitucional. Qudefornaindireta,
cono é o caso do codi go. Fazenos uma
par ceri a comos Orgéos e o usuari o tem
umdescont o emcada caso que el e
preci sar pertinente a essa nat éri a.

4 — E o que é necessari o para que una
pessoa se associ e a ABIWV?

Bem, que tenha veiculo
evi dent enent e, que se i nteresse por a gum
trabal ho nosso ou at é emcar at er
preventivo, poi s se ocorrer umevento
futuro, que el e tenha condi ¢Bes de trazer
i SSO a0 nNosso departanent o j uridi co, nés
farenos a sua def esa.

5 — Eque tipos de docunment os séo
necessari os para que a pessoa possa
associ ar-se?

pi a do docunent o do vei cul o, copi a
da habi | i tagdo, copiado C P Fe copiado
conpr ovant e de resi dénci a.

4 — Quai s as areas de at uacdo da
ABUV?

Agente pode dividir a area de at uagao
emtrés segnent os: 0 segnent o de transporte
- que é geral nente | i gado a quemtem
enpr esa que faz transporte de passagei ro,
por que exi st e toda una | egi sl acéo especi fi ca
par a enpr esa de transport e — segnent o de
transito e o segnent o de consuno, que sao
os contratos firnmados pel os usuari os de
vei cu cs.

5— Qual dessas areas possui nai s procura
e qual apresenta nai s conpl i cagbes para o
usueari o?

Aé&rea de consunidor € a nai S procur ada.
Na ver dade, o nuner o de pessoas associ adas
gravi ta hoj e emt orno de 3. 500, enquant o
enpresas, ou pessoas que trabal hamcom
transportes col etivos, tenos no néxi no 200.

6 — E qual das areas apresenta nai s
conpl i cagbes para o usuari o?

Para o usuéri o, a &rea de fi nanci anent o,
por que vocé temtrés fornas de apreender o
seu veiculo: apolicia, OCMCe o proprio
consor ci 0. Ent 8o, geral nent e quando ha um
atraso de prestacdo, existe unale emaque,
comapenas una prest acdo emat raso, o ban-
codadireitodeser reintegrado naquel e bem
Ent &0 se pode entrar comuna agdo de bus-
ca e apreensdo ou numa acao de rei t eracao
de posse. E geral nent e quando o usuari o
tona de vol ta o bem ainstitui ¢do financel -
rando prestaconta e ai nda afi rna que o fi -
nanci ado é devedor e assi m o banco conti -
nua cobr ando, perde o vei cul 0. Entao, essa é
a nai or abrangénci a, porque i Sso requer una
acdo nor nal nent e de danos norai s, de pres-
tacao de contas, onde o banco t emque pres-
tar conta e as vezes t emque devol ver di -
nhei ro ao ex-financi ado e i sso acarreta, aqui
emRecife, pravocéter unaidéi a, 600 acOes
ao nés. dtando umcaso especifi co t anibém
bastante i nteressante, é o caso do Leazi ng.
Quando houve o aunent o do dél ar, tinha
mui t o i ndexador da noeda aneri cana den-
tro desse fi nanci anent o e nui t as pessoas nao
podi ampagar nesno e mui t a gent e t anbém
desconheci a que exi sti amagfes enf rent adas
pel a ABW e pel o Mni st ério Pibl i co e ndo
se aprovei t aramdos benefi ci os, entregando
o carro e ndo recebendo o que foi cobrado
i nicialnente. Nb | eazi ng é cobrado umva-
| or de garantia, cono se fosse una opgéo de
conpra, nas na ver dade essa opgao so exi s-
tenofinal dofinanci anento. Enté&o quando
vocé perde o carro, vocé fica negativoe o
di nhei ro da conpra néo € deval vi do, quando
na ver dade, essa conpra nemfoi real i zada.
Ent&o, a gente, que trabal ha comi sso aqui
emReci fe, recebeu nai s ou nenos 1 m| hdo
e nel 0 de reai s para os consunidor es de vol -
ta etemaindanais 1 mlhéo e nmeio no
nei o do cami nho para ser recuperado. Nos
consegui nos cl assi fi car essa nat éri a no
j ui zado de causas especi ai s e hoj e o proce-
di nento € trangli | o.

7 — Qutra
prestacéo de
servico muito
forte da ABW

é a rel aci ona-
da commul ta
de transito.

o éo tra-

bal ho of er e-

ci do nessa area?

Na ver dade, as-
si mque surgi u o c6-
dgodetransito, sur-
gi ramvari as enpre-
sas especi al i zadas
emml tas. Ms, para
vocé fazer umtraba-
| ho bemf ei t o vocé ndo preci -
sa pronet er tant o cond essas enpr esas.
Ent &0 houve una f al ha de crédi t o no ner-
cado emrel agdo a esse ti po de servi ¢co. A
ABLV sabendo di sso ndo expandi u a parte
demitas. Garoque paraocliente associ -
ado emout ras areas e que t emumpr obl e-
na emespeci fi co commul ta, nés t anbém
fazenos a def esa. Mas, ndo é una area
que a gent e trabal he comexcl usi vi dade,
sobr et udo por que para i sso a gent e depen-
de da apreci acdo adnini strativa, depende
de una pol i ti ca adot ada pel os 6rgéos de
transito. Agente trabal ha bastante com
mul ta, nas cono essa é una ent i dade pri -
vada e embusca de resul t ados eml ucro os
val ores s&o nui t o bai xos e ndo val e nui t o
a pena.

8 — Toda nul ta de transi to é passi vel
de def esa?

Toda mul t a é passi vel de defesa. E
aquel a quest o do pri nci pi o consti t uci onal ,
t odo nundo temdi rei t o de def esa emqual -
quer situacgdo, tanto admnistrativanente
cono j udi ci al nent e.

9 — E ono o ci dadéo deve pr oceder
caso si nt a-se i nj ust i ¢cado coma mul t a?

Qoo os val ores das mul t as séo bai xos
emr el acdo aos val ores dos vei cul os, para
gue a gent e ndo cobr e una adesdo, a gente
cobra 10%do val or da mul ta para fazer a
Oef esa,

10 — Bnque si t uagbes pode- se ent rar
comacg0es i ndeni zat ori as por danos?

Acdes i ndeni zat 6ri as podemser
real i zadas por danos norai s, perdas e danos
(quando vocé t eve prej ui zo causado por
una ent i dade ou i ndi vi duo) ou quando vocé
dei xou de ganhar di nhei ro. No caso do
fi nanci anent o emque o banco nédo presta
contas eu peco danos norai s e una | i m nar
par a que o none del e sai a do SERASA
Ent &0, naquel e caso que foi tonado por que
alei prevé que se vocé esta devendo o
banco pode reaver a posse do vei cul o, s
cabe dano noral . Agora, caso vocé nao
est ej a devendo e o banco, por al guna
nedi da adnini strativa, seengana, pega seu
vei cul 0 e esse vei cul o era uti | i zado cono
i nstrunent o de trabal ho, que | he rende x
reai s por dia, evidente que os di as emque
ocarroficar soba posse do banco esse val or
tera que ser ressarci do. Etaniémé sonado
nesse caso o dano noral. Enté&o
dependendo do caso podemt er acdes
acumul ati vas. Por exenpl o, vocé pode
pedir tanbémmul ta por di a, quando seu
carro é apreendi do. Nds ti venos umcaso
i nt eressant e emque o banco denor ou
nmuito a devol ver o veiculo e a j uiza
mandou apl i car uma nul ta por dia. E
quando o banco devol veu o vei cul o, o val or
que o cliente recebeu da mul ta era duas
vezes o val or do carro.




Pal avra do
presi dente

sécul o passado, na Franca e n

~ est endendo- se hoj e a t odos pai ses
denocraticos, cono instituicao de
assi st énci a e def esa de t oda cat egori a
emseus di ver sos segui nent 0s. Onosso
si ndi cat o t anbbémest a i nseri do dentro
dessafil osofia, fundado no ano de 1943,
foi reconheci do pel o Mnistério do
Trabal ho I nd. e conérci o, conforne sua
dat a si ndi cal datada de 12 de j unho de
1943, de acordo como decreto lei n°
1402 de 5/ 7/ 1939.

Portanto, hé nai s de sessent a anos o
S RIPE - 9 ndi cat 0 dos Repr esent ant es
Conerci ai s de Pernanbuco, vem
ref erendando as nossas ati vi dades, que
hoj e esta regul anent ada, gracas a
criacao (dos QCRE s — Gonsel hos dos
representantes, através dalei 4836/ 65),
sanci onada ap6s vari os anos de | ut a,
pel o governo de Castel o Branco e
alterada, pel alei 8420/ 92, no governo
Fernando Col | or, tendo o seu 6rgao
conf eder at i vo, CONFERE, sedi ado na
ci dade do R o de Janei ro. Gomi sso,
passanps a ser umm categoria
devi danent e r econheci da como nosso
di ferenci al perante a soci edade e a
consti tui ¢c&o brasil ei ra a exenpl o dos
outros profissionais liberais, cono,
nédi cos, adi vogados, cont adores,
corretores deindvei s etc. Vocé que esta
hoj e, se i ni ci ando ou se regul anent ando
nessa t&o antiga ati vi dade, receba as
nossas boas vi ndas e o desej o de que o
Seu sucesso sej a al nda nai or, na nedi da
emaue vocé se consci enti zar cono um
bompr of i ssi onal , de que deveres e
di rei t os cam nhamj unt os.

Visite tanbéma sede do seu
sindi cato, | evando o seu apoi o e
buscando os seus benef i ci os.

Boa Sorte.
Severi no nasci nent o Cunha -
Presi dent e do S ROCPE

Através do of i ci o @) CRI/ PE Nb 0327/
2005, ender ecado a Feder agdo do Gonerci o
do Est ado de Per nanbuco — FECOMERO O
PE. A Del egaci a Regi onal do Tr abal ho
confirnou a obri gat ori edade das enpr esas
de congérci o, de bens e de servico do
paganent o da Gontri bui cdo S ndi cal , de
que tratamos arti gos 578 e segui nt es da
CLT. Abaixo, Fax — Enile da nota
publ i cada pel a Feder agéo do Gongr ci o do
est ado.

Cricio @ DRI/ PE No 027/
2005

A Feder ac&o do conér ci o do Est ado de
Per nanbuco — FECOVERCI O PE

1 Emat encdo a nensagemr ecebi da
em24/ 01/ 2005, vi a fax, inforno a Vossa
Senhoria que a Gntri bui cdo S ndi cal, de
que tratamos arti gos 578 e segui ntes, da
CLT, continua ater o seu recol hi nento
obrigatorio, cuja cobranca deve ser
ef et uada pel as enti dades si ndi cai s
di r et anent e das enpr esas que conpbema
cat egori a econdm ca.

2 Aproveito a oportuni dade para
apresent ar- | he protest os de consi deragéo e
apr eco.

SIRCOPE E NOTICIA

SINDICATO DOS REPRESENTANTES COMERCIAIS E
EMPRESAS DE REPRESENTACOES DE PERNAMBUCO

Orgfo representativo da respectiva categoria econdmica, reconhecido pelo Ministério do Trabalho
Industria e Comércio conforme carta de 12/7/1943 (dec. Lei 1402 de 5/71939)

Qntribuicdo S ndical € Qrigatdria

At enci osanent e,

Jor ge Pedro CGaggi ano Perez - Del egado
Regi onal do Trabal ho emPer nanbuco

Feder acdo do Con®rci o do
Estado de Pernanmbuco -
FECOVERCI O PE

NOTA

De acordo como docunent o aci na
transcrito, envi ado a esta FEQOMERA O
PE peloilustrissino Senhor Del egado do
Tr abal ho emPer nanbuco, chamanos a
at encdo das enpr esas de congérci o, de bens
e de servi cos, bemcono aos senhor es
cont ador es responsavei s pel a escri t uracéo
fiscal das enpresas, paraaobrigatori edade
do paganento da CONTRI BU CAO
S| NDI CAL PATRONAL conp prevé os
artigos 578 e segui ntes da CLT, cujo
recol hi nent o se expi ra em31 de j anei ro
dest e ano. Orecoal hi nent o fora do prazo
I egal inplicanas penal i dades previ stas em
Ls.

At enci osanent e,

Josi as Silva de Al buquer que —
Presi dent e da FEQOMERO O PE

ANMedi da provi SOr i @ 232 =———

Est anbs vi vendo as vol tas comas
di scussdes acer ca do text o conti do na Mudi da
Provi séria de ninero 232 a qual entraraem
vigor apartir de prineiro de nargo dest e ano.

Prineiranente, tecerenos al gumas
consi der agdes acer ca da adogdo de una
Medi da provi soria. Versa a Qonstitui ¢cédo
brasil ei rade 1988 emseu arti go 62, emli nhas
gerai s que, emcaso de rel evanci a e urgénci a,
o Presi dent e da republ i ca poder & adot ar
Medi das Provi sorias, comforcadelei. Pois
bem o que vemacont ecendo durant e e bem
antes do atual governo é que ai nterpretacdo
dada aotexto | egal supra citado, vemsendo
hodi er nanent e di st or ci da como obj eti vo de
verdadei ranenteatribuir poder delegislar latu
sensu, ao Executivo, cono no caso da
equi par agao do stat us de Mni stro de Est ado
ao Presi dent e do Banco Gentral .

Vol tando a M P. 232, a nesna t emcono
fundanent o a el evagdo da base de cal cul o
do | npost 0 de Renda e de Gontri bui ¢do Soci al
sobre Lucro Li qui do de 32%par a 40%a base

de i nci dénci a pel o | ucro presumdo. Tal
nedi da atingi ra empri nei ro nonent o aos
pequenos enpresari 0s assi mcono aos
profissionai s |ibera s, nas ndo ha dlvi das que
emdecorrénci a da cadei a ger ada pel as
enpresas do setor de servicosviraaatingr
t odos os segrent os produtivos da nossa
econom a.

Desta forna, necessaria una coal i z8o de
t odos os segnent 0s produt i vos emnosso pai s
para que através de suas represent acdes
pol i ti cas venhama confat er os t er nos dessa
nedi da que una vez emvi gor
contribui ré paraa e evagéo
das t axas de desenprego
bem conp enpurrara
cada vez nai s pessoas
paraainfornal i dade.

Manuel S lveira/
Advogado/ Dpt ©
Juridico—9rcope



Eatravés do trabal ho col etivo, daajuda
e col abor acéo de t odos que o si ndi cat o
funci ona. Por isso estanps senpre
| enbrando aqui a inporténcia da
contribui cdo sindical, contribui cdo essa que
possi bi lita a def esa dos i nt eresses da
categoria, pernmitindo tanmbém a
nanut encdo da estrutura, quitacao de
despesas fixas e eventuai s, entre outros
benef i ci os concedi dos aos si ndi cal i zados.
E os convéni os of er eci dos pel 0 S ROCPE,
est 8o nessa | i sta de benefici os que o
si ndi cal i zado recebe através de una | uta
emconj unt o como si ndi cato. Confira
abai xo t odos 0s servi ¢os e convéni 0s
of ereci dos pel 0 S ROOPE

Servi cos

e Assi sténci aJuridica

e nsul t6ri o Medi co

» Medi ci na do Trabal ho

e Oientacdo Cont abi | para abertura de
firna

e Gl cul o I ndeni zat 6ri 0 nas resci soes de
contrato

* Bal cdo de of ert a de represent ada

y ascid-a-G

H pertenséo Arterial S stémca —
Que doenca é essae cono trata-1a?

Ahipertensdo arterial sisténicaéo
principa fator derisco card ovascu ar, que
diretanente contribui paraaocorrénci ado
i nfarto agudo do mocardi o, AVC | CC
(I'nsufi ci énci a Cardi aca Congesti va),
InsuficiénciaAteria Periféricae Mrte
P enat ur a.

Ahi pertenséo é defini da comP. AS >
140 Mg e P. AD > 90 MrHg, o que em
I'i nguagempopul ar equi val e ao 14 X9 ou
ao fato de tomar medicacdo
Atti hi pertensi va

Ahi pertensao prinéria, anai s conum
decorrent e dos 90%dos casos, € de ori gem
desconheci da, tendo, porém varios fatores
gue ir&o contribuir para o aunent o dos
nivei s presséricos, tais conb a
heredi tari edade, fatores anbi entai s —
usual nente o nutri ci onal (excesso de sal ,
cdorias, dcod efatadecacioe potéssi0)
eopsicossoci al . Qitros fatores associ ados
s80 a obesi dade, tabagi sno, sedentari sno,
uso de anti i nfl anat Ori os emexcesso, i dade

Gonveéni os
e NbEscritorioMrtual —Qnsul tori a Gont abi |

Rua M sconde de Goi ana, 35 — 1° andar — Boa
M sta - Recifel PE- Fone/ Fax (81) 3231 — 4708

*MaSu —Flia Aruda

Gondi ¢ao de conpra comt abel a de frotista
As. BeiraGinal, 1775 — Aruda - Recifel PE
Fone/ Fax: { 81) 3498- 9595

e ABWV - Associ acao Brasi |l ei ra de Def esa
do Wsuéri o de \ei cul os. Def esa de causa ci vel
emiltadeinfracdodetransito: EdlificioSho
Qistovéo - Rua da Aurora, 295- 11 Andar -
Gonj unto 1116- Boa Vista - Reci f e/ PE -
Fone! Fax: (81) 3223- 1745

Hitel e Pousadas - @mtarifas di ferenci adas
a) A agoas:
e Tanbaqui Prai a Hdtel -Ponta \erde

Rua BEngenhei ro Miri o de Qusn@o, 176- Ponta
\erde - Macei 6- AL - Fone: (82) 2121- 9999
Fax: { 82) 2121- 9998

e Pousada Lagoas

Av. Jodo Davi no, 246 Mangabei ras - Macei 6/
A - Fone: (82) 325 6770

b) Parai ba
e Xéni us Hotel

X

mai or que 60 anos,
di slipidem as. Gs 10%
restantes sdo ditos

Av. Gabo Branco, 1262 - Gabo Branco - Jodo
Pessoa/ PB- Fone: ( 83) 226- 3535 Fax:
(83) 226- 5463

¢) Per nanbuco:
e Neuna Hot el

A. SouzaFlho, 444 - Retrolina/ PE- Fone:
(87) 3861- 1234 - Fax: ( 87 ) 3861- 2866
e MflaRcaktbtel

Rua Dal vino Al ves Pedrosa,
Anheirgpdis

Garuaru/ PE- Fone: ( 81) 3722- 9666
e Mrabil &ndi a Par que de O ver sdes

160-

Onai or centro de di versao das regi 6es
Nor t e/ Nor dest e comumdescont o de 21, 45%
emci na do val or atual , ficando o passaporte
por R$ 11,00 (onze reais) para 0s
Repr esent ant es emdi as comsuas Anui dade.

Av. Aganenon Magal hdes, S N Sal gadi nho
Qinda/ PE- Fone/ Fax: ( 81) 3427- 1111

Gonsul t e o Depart anent o de Gonvéni os do
seu S ndicato- Av. Ad as de Grval ho, 899
San Mrrtin- Recife/ PE- Fone: (81) 3226-
1839 - Fone/ Fax: (81) 3236-1499
E nail : sircope@ol . combr

o seuESCRITORIO Hl'l'l.l.ﬂl.mn Olinda

Al e acquiri um endemeno Comert: |n'|r=| S
ﬁ.:ss-us :urm;usj}.--:pn.-:-.vmr r p-madl Bm canca pasta
160 o inlpmet 8 o : chamadas
g Comama h-rh"'r-'tu- de reradns B mans: agers
n Bachisividade ¥ Racepran ds arvio de fax loca
® Acminisin '|I;-'l' |' COTEs pond BN 'i':'?i-:F;-al‘:l-."'-. peGlanas ennmendas

| |a||a agorE & aaclha um dos nossos planos
FCCILTNLTE (81) 3432.7161

By Gow. Carlaa da Lima Corinloanle, 1955 - Gakiila Lie Coslis
aslp 37 - Coma Calaeds - QirdnPE
sz wwa.ntrrsa combr nmai morvirtsalbatmall com b

&-
hi pert ensos secundari os,

que podemderi var - se das al t eragfes renai s,
enddcri nas (di abetes), as induzi das pel a
gest acado e af eccdes neur ol Ogi cas.
Otratanentoinicia, nos casos nai s | e
ves (até 140 X 90 M), deve ser ndo
nedi canent 0so e, dentre estes, 0s Nai s im
portant es séo: redugdo do peso corpora (com

| MC*<25), reducdo da i ngest &o de sadi o,
aumento da i ngest &o de pot &ssi o,
r educdo do consuno de &l co-
ol e exer- ciciosfisicosre
gul ar es. Qutros fatores
que ai nda podemser ci -
tados séo abandono do
t aba- gi smo,
f Fal

control e dos nivei s docol estera edod a
bet es e nedi das anti est resse comt écni cas
de rel axanent o (i oga e psi coterapi a), al ém
de evitar drogas que el evama pressao
cono antiinflanat érios, corticdides, anti-
concepci onai s e ant i aci dos

Quando necessario, o tratanento
devera ser instituido. Onais inportante,
por ém é nanter umcont rol e adequado dos
nivei s pressoricos, | evando una vi da nai s
saudavel e senpre af eri ndo sua pressao,
que, se nostrar al guna vari agéo, procurar
umcar di ol ogi sta o qual i ndi cara as nedi das
apropri adas.

I.MC: indice de nassa corporal, que
€ nedi do pel a di vi sdo do peso pel o
quadrado da al t ura.

Dr. José Garl os M Gordei ro Juni or.




ATENGAO REPRESENTANTE COVERCI AL

O Repr esent ant e Coner ci al
Pessoa Fi si ca ou Juridi ca que nao
O\l qui tou a anui dade 2005 ai nda
di spdemdo ul ti no venci nento em
31/ 03/ 2005.

Lenbr anos que apés essa dat a
ar car do comdespesas de j uros, milta
e cobranca terceiri zada, fi cando
t anfbémi rregul ar comseu regi stro,
sy e toincl usi ve a prat est o de acordo
coma nova | egi sl agéo (Lei n° 11. 000)
sanci onada pel o Presi dent e da
Republ i ca em 15 de dezenbro de
2004, onde todos os Consel hos de
fiscalizacdo de profissdes
regul anent adas est 8o aut ori zados a
cobrar e executar as contri bui coes
anuai s.

ANUI DADE

Evite transt ornos de ordem
crediticia OGIREPEInforna ai nda
que, caso o0 Represent ant e encontre-
se emdi fi cul dade para quitar sua
anui dade conpar eca a sede para
ef et uar umpar cel anent 0. Uhi dos

serenos fort es!

XXI Encontro Naci onal

OS rcope t anibémse engaj a coma CGanpanha da F at er ni dade

Sol i dari edade e Paz. Esse é o tena da
Canpanha da Frat er ni dade de 2005, que
aindatraz cono |l ema “felizes os que
pronovema paz”, expressando ainiciativa
ecungéni ca do Gonsel ho Naci onal de | grej as
Qistas do Brasil (GN Q. A Canpanha da
Frat er ni dade mai s uma vez vemcomuna
[ i nda proposta, una “uni & ecunéni ca de
esforcos” emprol da superacéo da vi ol énci a
e da const r ugéo da paz.

Q acao da Assentl éi a

O Senhor Deus da vi da, que cui das de
toda a criagdo, d& nos a paz!

Que a nossa seguranga nao venha das
arnas, nas do respeito.

Que a nossa forca ndo sej a a vi ol énci a,
NAs 0 anor.

Que a nossa ri queza ndo
seja o dinheiro, nas a
pertil ha
Que 0 nosso
cam nho ndo seja a
anbi cdo, mAS a
jutica
Qe anossavitoria

—

de S ndi cat os

Pat ronai s do Gonér ci 0 de Bens e Servi ¢os

Entre os dias 13 e 15 de abri l,

desenbar ca emMacei 6 | i deres si ndi cai s
pat ronai s do congr ci o de bens e servi ¢os

detodo o Brasil para partici paremdo XX

Encontro Naci onal de S ndi cat os pat ronai s

do oneér ci 0 de Bens e Servi ¢os.

Durant e 0 event o, gue reuni ra nesse ano
nai s de 700 pessoas, serao di scuti dos
i niner os tenas de i nt eresse do set or de

servi ¢os, cono os runos do si ndi cal i sno
nopais, arefornatrabal hista, tributos, o
pri nei ro enprego, cooperativa de crédito,
responsabi | i dade soci al de varejo, entre
outros. Ocongresso serareal i zado no Hot el
Ritz Lagoa da Anta e para mai ores
i nfornacdes e i nscri ¢do entrar emcont at o
através dos tel ef ones: (82) 2311335 ou (82)
231 8238.

BA.SA DE OPORTUNI DADE

Empresas

Segmento

Material escolar e escritério

Auto pecas

Auto pecas e moto pecas
Industria e usinas de agticar
Cosméticos e perfumaria
Casa Show. Confecc¢des
Grafica e Brindes

Fluidos, d g
Material de Construgao
Embalagens Plasticas
Moveis para escritério
Materiais elétricos

tintas,

Lingerie fina

InddstriaEmbalagens Plasticas flexiveis (sacos e sacolas)
Confecgdes femininas

Cosméticos

Auto pecas
Medicamentos Fitoterapicos, suplementos alimentares
(Capicilin)Cosméticos

Brinquedos

Ali

e bebid Ii el

Telas metalicas

Mochilas e casacos personalizados

Publicidade, Marketing, brindes e comunicagao visual
Industria Alimentos em conserva

Tapetes e artigos decorativos

Material Elétrico

Cosméticos

Produtos Agricolas/jardinagem

Material de construcao
Material de construcao

nao sej a a vi nganga, nas o per dao.

Desar nados e confi antes, querenos
def ender a di gni dade de toda a cri acao,
partil hando hoje e senpre o pao da
sol i dari edade e da paz.

Por Jesus Qisto, teufilhodivino, nosso
irndo, que, feitovitina danossa viol énci a,
ainda do altoda cruz, deuatodos oteu

per dao.
Amém
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FBE MNFE 2005 — Fei ra | nt er naci onal
de Maqui nas- Ferranent as e S st enas
I nt egr ados de Manuf at ur a

Afeiraacontece entre os dias 09a 14
de mai 0 no Anhenbi, emS3o Paulo e é
consi derada um dos principais
t er ndnet r os de nercado da i ndustri a de
n&qui nas-f er ranent a.

FI SPAL Tecnol ogia 2005
212 Feira |l nt ernaci onal de Enfal agens &
Processos | ndustriai s

Afeiraserarea i zada emnai o, entre
os di as 23 e 26, no Anhenbi, emSao
Paul o, e contara coma presenca de 1. 764
enpr esas cono exposi toras. E esse ano,
0 event 0 sera nar cado pel a ent rega do
Worl dStar — Prémio Mundial de
Enbal agem onde oi t o enbal agens
brasi | ei ras receber&o o trof éu do nai s
i nportante prénno do setor.

Movexpo 2005 | Fei ra Naci onal de
Mvei s para a Regi 8o Nor dest e

Feira de carater naci onal a ser
real i zadadurante os dias 26 a30 de abri |,

no Centro de Convencdes de d i nda,
Per nanbuco. A Mbvexpo represent a una
das nai ores feiras naci onai s de nbvei s
paral gjistas e contara esse ano comuna
exposi ¢do de | i nha al ta e umseninari o
sobre “Desi gn de Mbi i &riono Nordeste’.

OJornal do GORE-PEé o infornativo bi nestral do Gonsel ho
Regi onal dos Represent ant es Qoner ci a s de Per nanbuco.
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